We're hirin

Junior Sales & Marketing Manager*in im
Partnerships Team (m/w/d)

D’Angelo Pasta GmbH mit Sitz im Saarland, zahlt seit 1986 zu den Bio Pionieren in
der Branche. Seither produzieren wir aus 6kologischer Landwirtschaft, vegan als
auch vegetarisch gefillte Bio-Teigwaren. Den Schutz unserer Umwelt, den
Anspruch an héchste Qualitat und der kulinarische Genuss spielen bei uns eine
groBBe Rolle. Das macht uns zu weit mehr als einem produzierenden Unternehmen.
Wir legen groBen Wert auf die Vereinbarkeit von Mensch und Natur. Denn seit
1986 ist unsere Mission: die Welt ein Stlick weit zu verbessern.

Was bieten wir lhnen?

e Das Arbeiten in einem traditionellen Familienunternehmen mit einem motivierenden
Flhrungsstil und flachen Hierarchien

» Einen sicheren Arbeitsplatz durch langjahrige Marktprasenz mit der Moglichkeit,
gemeinsam mit uns Erneuerungsprozesse zu gestalten

 Attraktive Vergiitung mit weiteren Sozialleistungen (Gratifikation, Prémie, Tankkarte)

¢ Die Starkung unseres familidaren Zusammenhalts durch regelmaBige Betriebsfeste

¢ Flexible Arbeitszeiten fiir eine ausgeglichene Work-Life Balance

» Hohe Planungssicherheit durch unbefristeten Arbeitsvertrag

e Gezielte Férderung Ihrer Talente

Woas wiinschen wir uns von lhnen?

e Abgeschlossene kaufmannische Ausbildung oder vergleichbares Studium

e Sehr gute Office 365 Kenntnisse

e Sehr gute Deutschkenntnisse, Gute Englischkenntnisse

¢ Kaufmannisches Verstandnis als Grundvoraussetzung

 Sie sind ein Organisationstalent mit ausgepragter Kommunikationsstarke und
Ldsungsorientierung

» Verhandlungsgeschick und Abschlussstarke

» Eine eigenstandige, aber auch teamorientierte Arbeitsweise sind lhre Starke

Was sind lhre Aufgaben?

* Projekte initiieren, koordinieren und abschlieBen

» Entwicklung und Ausbau des (inter)nationalen Kunden- und Beziehungsmanagements

¢ Erstellung und Durchfiihrung von Produktprasentationen, Kund*innenworkshops und
Salespitches

e Erstellung von Lésungen zur Kundenbindung und Umsatzférderung speziell mit
digitalen Marketingstrategien

e Pflege und Aufbau des Kundennetzwerks

» Stetige Untersuchung von Marktanalyse zur frihzeitigen Erkennung von
Branchentrends und Chancen

» Aufrechterhaltung unserer hohen Kundenzufriedenheit

e Mitgestaltung beim Aufbau und Etablierung einer neuen Marke

Mehr Infos unter
www.dangelo.de (Uber Uns->Karriere)



